
 

 

 
 
 
 
Nomor  : PP.01.00/11.17.6/D-II.3/XI/2022                    17 November 2022 
Lampiran : 1 (satu) lembar 
Hal  : Undangan 
 
Kepada Yth. 
(Daftar Undangan Terlampir) 
di-Tempat 
 
Dengan hormat kami sampaikan, bahwa kegiatan Kuliah Kewirausahaan Pemuda Tahap I 
dan II tahun 2022 telah selesai dilaksanakan dan telah terpilih sebanyak 153 orang 
Wirausaha Muda Pemula (WMP) yang mendapatkan program akses permodalan (melalui 
Kemenpora dan PT Pegadaian). 
 
Sebagai akhir dari rangkaian Kegiatan Kuliah Kewirausahaan Pemuda, Asisten Deputi 
Kewirausahaan Pemuda Kemenpora akan melaksanakan  KKWP Tahap III yaitu gelar produk 
dan kegiatan sosialisasi Lembaga Permodalan Kewirausahahan Pemuda kepada Mira 
Perguruan Tinggi yang akan dilaksanakan pada hari Sabtu, tanggal, 19 November 2022,  
bertempat di Gedung Sarinah Lt. G (Lobby Utama) Jl. M.H. Thamrin No. 11, Gondangdia, 
Kec. Menteng, Jakarta Pusat. (Jadwal terlampir)  
 
Sebuhungan hal tersebut, kami mengudang Bapak/Ibu beserta para mahasiswa peserta 
gelar produk untuk menghadiri acara dimaksud.  Berikut hal yang perlu kami sampaikan: 
1. Daftar terlampir nama peserta tahap II yang terpilih untuk mendapatkan program akses 

permodalan.  
2. Peserta yang mengikuti gelar produk adalah peserta perguruan tinggi yang berasal dari 

wilayah Jabodetabek. 
3. Bagi peserta yang berada di luar wilayah Jabodetabek dapat mengikuti secara virtual 

sampai selesai acara. 
4. Peserta gelar produk diharapkan membawa hasil produk masing-masing. 
 
Demikian, atas perhatian serta kehadiran Bapak/Ibu kami disampaikan terima kasih. 
 
 
 
 

 

 

 

Tembusa Yth. ; 
Deputi Bidang Pengembanagn Pemuda 
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LAMPIRAN SURAT 

Nomor : PP.01.01/             /DII-3.02/III/2023 

 
No.    ISIAN 

1. Nama Perguruan Tinggi : Universitas Pancasila 

2. Nama Mahasiswa : Syafiq Fadli 

3. Tahun Menerima Manfaat WMP : 2021 

4. Ringkasan Perjalanan Wirausaha hingga saat ini:  

Washocle merupakan kepanjangan dari (Wash Shoes Clean). Washocle berdiri sejak bulan Agustus tahun 2020. 

Keadaan saat itu lagi di landa Virus Covid-19, dan owner kami nekat membuka usaha di tengah – tengah 

ekonomi yang sedang sulit. Tetapi kendala itu tidak membuat owner kami patah semangat dalam menjalankan 

usahanya, dan bisa bertahan hingga saat ini. Washocle menyediakan beberapa treatment laundry sepatu yaitu 

Deep Clean, Whiteninng, Unyellowing, dll. Selain itu juga Washocle tidak hanya menyediakan jasa laundry, 

tetapi juga menyediakan treatment Repaint, Repair dan Custom Sepatu atau jaket. Alat - alat perawatan yang 

digunakan yaitu alat yang khusus untuk bahan sepatu sehingga tidak akan terjadinya kerusakan pada sepatu. 

Washocle juga menyediakan jasa free antar jemput minimal 2 sampai 3 pasang sepatu untuk daerah Bekasi 

Utara. Jadi, konsumen tidak perlu meluangkan waktu untuk mengantar sepatunya ke Washocle. Alhamdulillah 

berkat dapat dana hibah, washocle bisa memenuhi peralatan – peralatan lebih lengkap lagi untuk merawat 

sepatu, yang tadinya alat kami terbatas, sekarang bisa lebih memaksimalkan lagi dalam pengerjaan.  

 

5. Produk/Komoditi Wirausaha : WASHOCLE (Jasa Laundry Sepatu) 

6. Laba/rugi yang diperoleh :  

7. Strategi wirausaha selama Ini:  

Washocle memiliki potensi pasar yang besar khususnya untuk mahasiswa karena mahasiswa membutuhkan 

sepatu yang bersih dan rapi untuk kegiatan perkuliahan dan acara sosial, namun sering kali tidak memiliki 

waktu atau tempat untuk mencuci sepatu sendiri. Dengan menggunakan jasa laundry sepatu Washocle, 

mahasiswa dapat menghemat waktu dan tenaga serta menjaga kualitas dan kebersihan sepatu mereka. Oleh 

karena itu, bisnis jasa laundry sepatu dapat menjadi bisnis yang menguntungkan dengan target pasar yang 

potensial. Target pasar pada Washocle dapat bertambah dengan cara melakukan ekspansi wilayah bisnis, 

diversifikasi layanan, dan segmentasi pasar. Dengan cara ini, bisnis Washocle (jasa laundry sepatu) dapat 

menarik pelanggan baru yang membutuhkan layanan tambahan atau lebih spesifik sesuai dengan kebutuhan 

dan preferensi mereka. Sehingga, bisnis dapat tumbuh dan berkembang lebih cepat. 

 

 

8. Kendala Wirausaha yang dialami, misal Regulasi, Motivasi, Bimbingan/Pendampingan, Inkubasi, Modal 

usaha, Akses pasar, dan lain – Lain:  

Kendala yang dialami saat ini alhamdulillah masih bisa kami tangani sendiri seperti motivasi karyawan yang 

kurang dalam bekerja sehingga ada beberapa konsumen yang complain karna kelalaian nya tali sepatu tertukar. 

Skill  yang terbatas dari tim kami sehingga  kurangnya dalam content untuk promosikan usaha kami. Karna 

content sangat berpengaruh dalam sebuah bisnis. 



9. Harapan kedepan:  

Mampu meningkatkan layanan laundry sepatu yang berkualitas dan professional. Dengan demikian konsumen 

merasa puas dengan pelayanan yang diberikan oleh Washocle dan memberikan ulasan positif kepada teman 

dan keluarganya, sehingga memperluas peluang mendapatkan konsumen baru. Selain itu dapat membuka 

cabang washocle di kota – kota yang belum ada laundry sepatu serta membuka lahan pekerjaan untuk orang - 

orang agar dapat bermanfaat untuk orang luar ataupun sekitar. 

 

10. Dokumentasi: (foto, video singkat, testimoni) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 
 

 

LINK VIDEO : 

https://drive.google.com/drive/folders/1IeaDGdWMYyN6x2edWxmUqim3OtrmpOIB  
 

 

 

 

 

 

https://drive.google.com/drive/folders/1IeaDGdWMYyN6x2edWxmUqim3OtrmpOIB
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